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Versammlungen.

Vom ,Verband Deutscher Diplom-Kaufleute® (frii-
her Verband der Inhaber deutscher Handelshoch-
schul-Diplome) werden wir um Verdffentlichung fol-
gender auf dem Verbandstag im Juni ds. J. nach
einem Referat des Herrn August Held, D. H. H. an-
genommener Resolution gebeten:

Der Diplominhaber und die Praxis.

Wir erwarten vom Gerechtigkeitsgefiihl derer, die
iiber die Handelshochschulen urteilen, daB sie sich
nicht von vorgefaBten Meinungen oder Stimmungen
leiten lassen, sich nicht auf andere Urteile verlassen,
von denen sie nicht wissen, welchen Beweggriinden
und welchen Beobachtungen sie ihr Entstehen ver-
danken, wir erwarten fernerhin, daB sie sich selbst
iiber die Tatigkeit an diesen Instituten eingehend in-
formieren, woméglich durch eigenen linger wihren-
den Besuch von Vorlesungen und Ubungen. -Auch
bitten wir sie, aus Einzelheiten nicht voreilige
Schliisse zu ziehen, nicht ungerecht zu verallgemei-
nern, vor allem jene Diplominhaber -nicht zu iiber-
sehen, die sich bereits in der Praxis bewihrt haben,
und im iibrigen den neuen Anstalten Zeit zu gewih-
ren, sich einzuleben und die Berechtigung ihres Be-
stehens durch spitere Erfolge ihrer Besucher in der
Praxis nachzuweisen.

Wir bitten die Handelshochschulen, sowohl der
Offentlichkeit als ihren Studierenden gegeniiber im-
mer wieder zu betonen, daf sie es als ihre vor-
nehmste Aufgabe betrachten, einen gebildeten Kauf-
mann zu erziehen, der die Zusammenhinge des wirt-
schaftlichen Lebens klar erkennt, sich gleichzeitig der
Bedeutung von Handel und Industrie in der Volks-
wirtschaft, aber auch ihrer sozialen Verpflichtung
gegen die Gesamtheit bewuBt ist, dessen Wissen je-
doch gepaart ist mit persénlicher Tiichtigkeit und

“kaufmannischer Fachbildung, die ihn befihigen, sich

in den Einzelbetrieben mit Erfolg, zu betitigen und
den berechtigten Anspriichen der gﬁ’rivatwirtschaft pall
geniigen. Wir bitten die Handelshochschulen ferner,
moglichst innige Beziehungen mit der Praxis zu er-
halten und noch mehr als bisher die breite Offent-
lichkeit iiber ihre Einzeltitigkeit aufzukliren und zu
sorgen, daBl die vielfach falschen Vorstellungen, die
bei den Praktikern noch herrschen, zerstreut werden.

11

Wir ersuchen die maBgebenden Persdnlichkeiten in
Handel und Industrie, sich selbst durch Anstellung
moglichst vieler Diplominhaber vom Wert der Han-
delshochschulbildung zu iiberzeugen, zwischen Di-
plominhaber und Handelshochschulbesucher streng zu
unterscheiden, neben den Nachweisen praktischer Lei-
stungen das Diplom auf seine Einzelheiten hin anzu-
sehen und daraus Schliisse auf die Eignung des In-
habers zu ziehen, diesem selbst Zeit und Gelegenheit
zu ﬁeben, sich in die speziellen Eigenheiten des Be-
triebes einzuarbeiten. Nach einer gewissen Zeit des
Uberganges werden sie bald die Beobachtung machen
daB — fleiche natiirliche Anlagen vorausgesetzt =
der Diplominhaber durch seine vertiefte, methodi-
s;:lled_Aushilcli\ur} zu grgﬁferl::n Leistungen und selb-
stindigerer Auffassung befihigt ist, als sein rein -
tisch vorgebildeter Kollege. e R
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Den jungen Diplominhaber, insbesondere den, der
noch nicht in der Praxis war, fordern wir auf, beim
Eintritt in das kaufminnische Leben seine Anspriiche
nicht zu hoch zu stellen, sich nicht allein auf sein
Wissen zu verlassen, vielmehr sich durch unermiid-
lichen FleiB in die besonderen Betriebsverhiltnisse
mbglichst rasch einzuarbeiten, seine auf der Handels-
hochschule erworbenen Kenntnisse praktisch zu ver-
werten, sich durch gute und selbstindige Leistungen
dem Chef und dem Betrieb unentbehrlich zu machen
und — sei es in hoherer oder niedrigerer Stellung —
stets seine Ehre dareinzusetzen, den Wert der Han-
delshochschulbildung in seiner eigenen Persénlichkeit
darzutun. Sollte es thm gelingen, eine leitende Stel-
lung zu erreichen oder Unternehmer zu werden, so
moge er ohne Zuriickdringung eines’ berechtigten
Strebens nach privatwirtschaftlichen Erfolgen doch
stets seiner staatsbiirgerlichen und sozialen Verpflich-
tung gegen die AIl%emeinheit eingedenk sein, damit
er und sein Unternehmen sich als wertvolle, auch von
anderen voll anerkannte Glieder der gesamten Volks-
wirtschaft erweisen. )




